ARNAUD QUARIN

EXPERTISE & FORMATION
BATIMENT

BOIS + ISOLATION » PERFORMANCE THERMIGUE

FORMATION TECHNIQUE & COMMERCIALE

CDNSEILLER&VENDR‘
LES REVETEMENTS
DE SOL

Développer son expertise sur les revétements de sol
pour mieux conseiller, vendre et valoriser son offre
auprés des professionnels et des particuliers.
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DUREE NIVEAU PUBLIC CIBLE PREREQUIS FORMAT SUPPORT
2 jours / 14h Débutant a Vendeurs et Commerciaux Aucun Présentiel Support de cours
intermeédiaire itinérants, Responsables remis aux
Commerciaux Produits participants

OBJECTIFS PEDAGOGIQUES PROGRAMME
1 i DEFINITIONS ET AVANTAGES
DES DIFFERENTS REVETEMENTS
Acquérir des certitudes sur ce que sent m @ . Résilients
les parquets et les revétements de sol. « Textiles
» Stratifies
= Parquets

Améliorer le sell-out et la marge TECHNIQUES DE POSE
DU[IH des ventes de parquets et de % s Colléa
revétements de sol. + Clouée

+ Flottante

LES FINITIONS
Poncage

Cire

Huilage
Vitrification

Conseiller sa clientéle conformément
aux différentes réglementations, labels ﬁ%
et marques de qualité.

MOYENS PEDAGOGIQUES

EXERCICES 'I'R‘l UX L et I SUPPORT DE COURS
TE("HN[IF‘UE‘S D'N:-"PLIl':'ﬁTI;N & E"N D G:Vﬁ JI: S FCEEERE Sl F't.'UP'N! i
LHNICUE. | LATION SITUATION E GROUPES REVETEMENTS J

VOTRE FORMATEUR __
\ INSCRIVEZ-VOUS

Spécialiste des produits bois

et des revétements de sal, ) c | , 3 % iy - i DES MAJNTENANT!

Plus de 15 ans d'expérience terain =~ | y - \ CONTACTEZ-NOUS POUR
au sen.:ice des professionnels T X ORGAMNISER UNE SESSION
du batiment. DANS VOTRE REGION.
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